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Cadeira sem
salto alto

As cadeiras Herman Miller ji
foram simbolo de status.
Estavam sempre nasalado
presidente. Mas, atualmente,
outros niveis hierfrquicos
passaram a ter o direito de sentar

- em modelos desenhados pela
fabricante americana.
A conguista de tal “regalia” é
resultado da mudanga nas
operagoes da Herman Miller no
pals. Em 2004, Forma e
Teperman representavam a
empresa no Brasil. Naquele ano,
para baratear os custos, a
companhia americana resolveu
fazer amontagem das cadeiras
poraqui. A Atec, queha
dezesseis anos trabalhava
fazendo mudangas de lay-out e

h il

Jodo Figueira e Silvia Serber, da Atec: vendas da Herman Miller cresceram ao trocar apelo de luxo pelo do bem-estar

consertando mobilidrio
corporativo, foi chamada para
assumir essa funcio.

“Mas eram vendidas s6 70
cadeiras por més, nio iria
conseguir pagar o aluguel do

galpdo”, conta Jodo Figueira,
stcio diretor da Atec.

Ele, entfo, fez um plano de
negdcios e apresentou i Herman
Miller. Ha trés anos conquistou a
representacdo (Forma continua

AAtecvende, em média, 500 cadeiras por més, o dobro do ano
passado. Sio trés modelos: Aeron, Mirra, Celle que custam,
respectivamente, RS 3193,50, RS 2801,40 e RS 2386,

O crescimento se deu pela “consciéneia” do consumidor da
qualidade e durabilidade do produto, "0 interesse pela s

¢ Teperman deixou de atuar que design € luxo, mas

no final do ano passado. funcionalidade, tecnologia,

O planejamento da Atec estava ergonomia. E, tudo isso, tem
baseado em um posiclonamento  um prego justa”, afirma
diferente do que era praticado Silvia Serber, diretora de

até entdo, "Nio acreditamos marketing e esposa de Figueira,

Cadeira II

E eles acreditam que hd muito espago para ampliar as vendas.
Contam com um escritério no Rio de Janeiro e estio contratando
10 representantes pelo Brasil. "Continuar mudando os hibitos
e vender para todos os niveis de uma empresa € um objetivo e vai
nos ajudar a crescer”, aposta Silvia. E a grande demanda por parte

ustentabilidade tamb#m ajudou s vendas. Comprar uma cadeira de
nivel inferior significa ter de jogd-la fora em dois anos.

AHerman Miller di garantia de 12 anos.” Délar baixo e crescimento
ecandmico do pals também ajudaram a engordar os cofres.

de pessoas fisicas fez com que a Atec lancasse um novo brago.

Eles estio montando um showroom especialmente para apresentar
méveis do designer Michel Arnault. Sdo poltronas, sofis, mesa

de jantar, carrinho de chd para residéncias.



